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COMPANIA A IMPLEMENTAT
UN PROGRAM OPERATIONAL

pentru informatizarea activitatii

infiintatdlainceputulanilor90,companiaSlikImpexadebutatgreoidin
cauza perioadei extrem de tulbure pentru initiativa privata. Reminiscentele
comunismului, sistemul bancar precar de care puteau beneficia numai cei
conectati politic, justitia ,,celui mai puternic”, erau realitati de care antrepre-
norii se loveau la orice pas. ins, tineretea, entuziasmul si increderea erau
suficiente pentru a putea demara o afacere in acea perioada.
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A fost greu, preturile se schimbau de
pe o zi pe alta in functie de evolutia dolarului,
partenerii comerciali nu erau dintre cei mai
seriosi, lipsea o anumita educatie in ceea
ce priveste finantele si capitalul, dar zona
comertului era destul de ofertanta. Dupa ani
buni de lipsuri si ratii, romanii aveau apetenta
pentru consum, iar SlikR s-a pliat pe nevoile
pietei”, declara Ovidiu Caragea, directorul de
vanzari al SlikR Impex.

Portofoliul companiei

inca de la infiintare, Slik Impex a activat
in domeniul FMCG, avand ca obiectiv prin-
cipal atragerea unor branduri cu notorietate
pentru a completa portofoliul. Cum ins3, cu
timpul lucrurile s-au mai asezat, au inceput
sa apara tot mai multi producatori si importa-
tori puternici, zonele au fost delimitate foarte
clar, iar distribuitorii au ajutat foarte mult la
expunerea produselor in magazine.
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Aldturi de activitatea de distributie, Slik Impex a dezvoltat
si 0 marcd proprie de miere, ,,Nea Victor”

Acest lucru s-a reflectat imediat
in capacitatea de patrundere pe piata si,
implicit, in cifrele de vanzari. Daca initial
compania distribuia drojdie PakRmaya ca-
tre mici brutarii, ulterior, datorita dezvolta-
rii pietei, s-a dezvoltat si portofoliul SliR, in
oferta sa aparand producatori importanti,
precum Mars Inc, TymbarkR Maspex,
Agrana ZucRer, Baneasa S.A, Scandia
Foods si numerosi altii.

. loate produsele distribuite de com-
pania Slik pot aproviziona un magazin ali-
mentar din categoria retail-ului traditional,
iar clientii au apreciat ca pozitive strada-
niile noastre. Am pus pret intotdeauna pe
relatii de lunga durata si reciproc avanta-
joase cu clientii si am oferit incredere prin
seriozitatea cu care am raspuns solicitari-
lor”, sustine Ovidiu Caragea.

Toti acesti factori au determinat dez-
voltarea companiei si in alte zone de bu-
siness, zone dintre cele mai diverse, de la
retail traditional, panificatie si patiserie,
. ./ panala HoReCa, petshop si altele.
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Pe langa acestea, in urma cu 10 ani, SliR
Impex a dezvoltat o marca proprie de miere,
.Nea Victor”, in acest fel actionarul principal
al companiei continuand traditia de apicultor,
mostenita de la tatal sau, insusi nea Victor.

LAmbaland miere din productia proprie,
intr-o prima faza, apoi achizitionand de la
tot mai multi producatori locali, volumele au
crescut semnificativ de la an la an, ajungand
acum la 20 de tone anual. Incd nu reprezin-
ta un punct de sprijin in sustinerea activitatii
companiei, dar proiectele de viitor legate de
brand includ dezvoltarea gamei de produse,
a diversificarii tipului de ambalare, precum
Si alte cateva surprize pentru consumatori”,
adauga directorul de vanzari al companiei.

Bazandu-se pe tendintele pietei de a
migra catre produse naturale, conducerea
companiei este convinsa ca ,Nea Victor” va ; _ o <
deveni un brand de referinta pe piatd, ceea ce : “"_j.;, EX SN
va constitui un punct forte in plus pentru SliR. 8 o e
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Flota auto este menitd sa faciliteze acoperirea ariei de
activitate a companiei, si anume zona de sud-est a tarii

|- ~
F
b

Flota auto adaptata arieli
de activitate

Distribuind produse alimentare si neali-
mentare, SlikR Impex detine un parc auto for-
mat din 80 de unitati, dintre care 45 sunt au-
toutilitare de diferite tonaje si 35 autoturisme
pentru agentii de vanzari.

».Numarul mare de masini, consumul si
dificultatile de intretinere a acestora repre-
zinta una dintre preocuparile majore atunci
cand vorbim despre costuri. Mare parte din-
tre masinile companiei sunt dotate cu sistem
GPS pentru monitorizarea activitatii utilizato-
rului”, mentioneaza directorul de vanzari al
SliR Impex.

Aceasta flota faciliteaza acoperirea a
sase judete: Buzau, lalomita, Calarasi, Braila,
Galati si Vrancea, zona de sud-est a tarii re-
prezentand aria de distribuire a produselor
companiei.

=

SliR Impex

isi desfasoara ac-

tivitatea din doua puncte de

lucru — sediul central din Buzau si filiala din

Braila. Ins&, pentru viitor, compania are in plan

construirea unui centru logistic si in Slobozia,

scopul principal fiind scurtarea distantelor si
apropierea de clienti.

Implementarea
programului POS CCE

iIn ceea ce priveste cele mai re-
cente investitii, SIliR a aplicat pentru
Programul Operational Sectorial ,Cresterea
competitivitatii economice”, axa prioritara
3 ,Tehnologia Informatiei si Comunicatiilor
pentru sectoarele privat si public”. Faptul ca
a fost eligibila si a reusit sa implementeze
acest program a reprezentat pentru compa-
nie o sansa uriasa de a informatiza toata ac-
tivitatea si de integrare interdepartamentala.

Jn urma licitatiei, a castigat firma
TotalSoft, iar acestia, cu toate problemele si
sincopele inerente, au reusit sa-si adapteze
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Slik Impex a fost eligibild si a implementat Programul
Operational Sectorial ,Cresterea competitivitatii
economice”, axa prioritard 3, Tehnologia Informatiei si
Comunicatiilor pentru sectoarele privat si public”.

software-ul la modalitatile noastre de lucru.
Acum utilizam de la acest producator partea
de ERP, SFA pentru agentii de vanzari, modu-
lele de contabilitate, salarii, resurse umane si
cash flow. in curand va fi operational3 si par-
tea de vanzari online, prioritate absoluta a fir-
mei SliR", completeaza directorul companiei.

Datorita implementarii  programului

POS CCE, cifra de afaceri inregistrata de SliR
la sfarsitul anului 2015 a crescut cu 5% fata de
anul precedent, depasind 10 milioane de euro.
Luand in considerare evolutia comertului din

acest an, conducerea companiei preconizea-
Za o crestere similara cu cea de anul trecut.

.EU consider cq, pe langa aceasta cres-
tere obsesiva a vanzarilor, trebuie sa fim foar-
te atenti la costurile generate de aceste van-
zari, marja de profit si capacitatea de incasare
la termenele stabilite. Sunt inca proaspete in
minte dificultatile generate de criza si incer-
cam sa minimizam impactul unei eventua-
le conjuncturi economice negative la nivel
mondial”, incheie Ovidiu Caragea, directorul
de vanzari al SliR Impex.
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