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NATUREVO, 25 de ani de activitate pe piata romaneasca

COMPANIA VA CONTINUA SA
INVESTEASCA IN OAMENI,

in solutii eficiente, programe integrate
care sa aduca plus valoare partenerilor
sai si produse de foarte buna calitate

NATUREVO, compa-
nie ca are ca obiect de acti-
vitate distributia de inputuri
in agricultura, a implemen-
tat mai multe solutii in piata
in ultimul an, inclusiv dez-
voltarea unor produse noi
si imbunatatirea celor exis-
tente, cu accent pe solutii
sustenabile si eficiente
pentru agricultura, ca de
exemplu produsul Nexur pe
care NATUREVO il produce
in unitatea de la Mitreni, ju-
detul Calarasi. Astfel, com-
pania are capacitatea de a
raspunde promptlasolicita-
rile fermierilor din Romania
care iau decizii rapide in
functie de evolutia vremii
sau in functie de situatia
economica din ferma.



https://www.naturevo.ro/produse/nexur-uree-protejata-cu-inhibitor/
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Recent, NATUREVO a fost preluata de
Alcedo.Preluarea de catre Alcedo, parte a gru- P[’e/uarea de Cd[l’e

pului Sumitomo, va intari pozitia NATUREVO AICGCIO, parte a grupului

pe piata romaneascad, oferind acces la re-

surse suplimentare, cercetare avansata si o Sumitomo, va intari pozitia

gama extinsa de produse. Aceasta achizitie

va permite companiei si se concentreze NATUREVO pe piata
si mai mult pe produse adaptate actualelor roméneascd, oferind acces

conditii si sa isi extinda prezenta pe piata,

avand acum sprijinul unui lider global in agri- la resurse suplimentare,
cultura. Aceasta alaturare la grup permite v s
cercetare avansata si o

companiei sa fie si un suport financiar pentru

partenerii sai, aspect extrem de important in gamd extinsa de produse

situatia actuala din Romania.
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loan Enoiu,
Fondator NATUREVO

25 de ani de activitate in
piata

Un alt moment important din evolutia
recenta a companiei a fost reprezentat de
aniversarea a 25 de ani de activitate, moment
ce marcheaza un punct de reflectie asupra
evolutiei NATUREVO, de la o companie rela-
tiv mica la un jucator important in industria
agricold din Romania. in viitor, compania va
continua sa investeasca in oameni, in solutii
eficiente, programe integrate care sa aduca
plus valoare partenerilor sai si produse de
foarte buna calitate, urmarind intotdeauna
sa ofere solutii care sa raspunda nevoilor tot
mai complexe si diversificate ale fermierilor.

.Pe parcursul acestui sfert de secol, am
invatat ca adaptabilitatea si invatarea conti-
nua sunt esentiale pentru succesul pe termen
lung. Lectiile cheie din aceasta experienta ar
fi: importanta mentinerii unui dialog deschis
cu fermierii si a unei reactii rapide la schim-
barile pietei”, ne-a declarat dl loan Enoiu,
Fondatorul NATUREVO.


https://altinco.com/en/
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Totul despre afacerile din Romania

Cele mai noi produse
lansate de NATUREVO in
ultimul an

in ultimul an, NATUREVO a lansat mai
multe produse inovatoare, inclusiv fertilizanti
specializati, adjuvanti si biostimulatori care
sustin dezvoltarea plantelor in conditii de
stres climatic. Printre noile vedetele din por-
tofoliul companiei se numara Calsia, Wetcit
Neo, Argonaut, Binal, Foliak, Fortig si IKytos,
acestea fiind produsele care au demonstrat
eficienta ridicata in cresterea productiilor
culturilor. Produsele care intra in portofoliul
exclusiv NATUREVO se remarca prin for-
mularile lor avansate, dar si prin faptul ca
imbunatatesc eficienta utilizarii celorlalte pro-
duse si contribuie la sustenabilitatea ferme-
lor, oferind fermierilor un avantaj competitiv

Blostlmulatorl pentru productu

Kerafol
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Produsele care intrd in
portofoliul exclusiv NATUREVO
se remarcd prin formuldrile lor
avansate, dar si prin faptul cd
imbunadtdtesc eficienta utilizcrii
celorlalte produse si contribuie la
sustenabilitatea fermelor

pe piata agricolq, mai ales in contextul nume-
roaselor provocari din agricultura.

Principalele provocari din agricultura in
momentul de fata sunt reprezentate de sece-
tq, arsitq, arsurile solare, gestionarea resurse-
lor limitate, nevoia de a produce mai mult cu
mai putine inputuri si preturile mici de van-
zare a recoltei. insd vorbim totodatd despre
importanta faptului de a gasi oportunitati,
chiar si in conditii dificile.
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Mihaela Radu,
Director MarReting NATUREVO

NATUREVO raspunde acestor provocari
prin extinderea portofoliului cu produse de
o foarte buna calitate, oferind programe in-
tegrate pentru majoritatea culturilor, progra-
me menite sa ajute fermierii sa optimizeze
productia si sa minimizeze impactul negativ
asupra mediului. Prin urmare, oportunitatile
vin sub forma adoptarii noilor tehnologii, cum
ar fi agricultura de precizie.

,Aici nu ma refer doar la utilizarea utila-
jelor de precizie, a dronelor sau a inteligentei
artificiale, ci la agricultura inteligenta — sa se
lucreze terenul intr-un mod mai responsabil
decat am facut-o pana acum, sa se efectue-
ze analize de sol macar o data la 5 ani, sa se
aplice ingrasamintele care sunt cu adevarat
utilizate de catre plante, fertilizanti de calita-
te si sa se utilizeze produse biologice pentru
protectia plantelor”, precizeaza dna Mihaela
Radu, Director MarkReting NATUREVO.

Cel mai recent parteneriat

strategic al companiei
este asadar cel prin care

NATUREVO a devenit parte din
grupul Sumitomo Corporation




Pantera® 40 EC

Quizalofop-P-tefuril 40 g/I

Eficacitate. Flexibilitate. Selectivitate.

+ Erbicid consacrat pentru controlul monocotiledonatelor anuale si
perene si pentru eficacitatea sa asupra samulastrei de cereale

* Flexibilitate in aplicare si control de lunga durata al buruienilor
problema intr-un spectru larg de culturi

+ Selectivitate foarte buna pentru culturile la care se aplica

¢ uUPL



https://qrco.de/UPL_PANTERA
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Reteaua NATUREVO in
2024

NATUREVO a continuat sa se extinda in
ultimul an prin cresterea numarului de parteneri
locali, precum si prin dezvoltarea unei prezente
digitale mai puternice. Au fost realizate investitii
in comunicarea online, care faciliteaza accesul
fermierilor la informatii si la contactul direct cu
echipa de vanzari. Strategiile de extindere in-
clud colaborarea stransa cu agricultorii, diverse
demonstratii pentru a educa fermierii cu privire
la cele mai noi tehnologii si produse disponibi-
le. De asemenea, s-a pus accent si pe o0 actu-
alizare a preturilor, incat portofoliul sa devina
accesibil oricarui fermier.

Cel mai recent parteneriat strate-
gic al companiei este asadar cel prin care
NATUREVO a devenit parte din grupul
Sumitomo Corporation. Aceasta alianta va
consolida pozitia pe piata din Romania si va
permite NATUREVO sa puna la dispozitia par-
tenerilor sai o gama mult mai larga de produ-
se si servicii. Printre altele, in perioada recenta
S-a pus accent si pe consolidarea majoritatii
parteneriatelor strategice cu companiile
internationale, lucru care a permis extinderea
si diversificarea portofoliului de produse.
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Totul despre afacerile din Romania

Rolul si importanta
echipelor de vanzari in
succesul NATUREVO

Echipa de vanzari joaca un rol extrem
de important in succesul companiei, fiind
principalul punct de contact intre companie
si fermieri. Cu toate acestea, fiecare membru
al echipei joaca un rol la fel de important in
succesul obtinut de NATUREVO si in profe-
sionalismul pentru care compania este deja
recunoscuta pe piata.

Pentru a-si mentine performantele
de top, in ultimul an, NATUREVO a organi-
zat workshop-uri tehnice pentru echipa de
vanzari, asigurandu-se ca fiecare membru
al echipei are cunostintele necesare pen-
tru a oferi consultanta de calitate clientilor.
Departamentul tehnic are grija sa informeze
periodic echipa de vanzari despre provocarile
fermierilor si despre solutiile oferite de com-
panie. Aceste informatii sunt esentiale pen-
tru cresterea performantei echipei si pentru
mentinerea unui standard ridicat de profesi-
onalism in interactiunile cu fermierii.

Septembrie 2024 11

Astfel, fiecare om din NATUREVO are o
contributie importanta la realizarile compani-
ei. ,[’entru a motiva si sustine echipele, avem
implementat un sistem de recompense ba-
zat pe performanta si oportunitati continue
de dezvoltare profesionala. De asemenea,
am creat un mediu de lucru colaborativ, care
incurajeaza initiativa personalq, contribuind
astfel la atingerea obiectivelor companiei”,
continua Mihaela Radu.

Echipa de vanzari joaca un
rol extrem de important in
succesul NATUREVO, fiind

principalul punct de contact
intre companie si fermieti
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Directii strategice pentru
a sustine dezvoltarea si
planurile de viitor

Planurile de viitor ale NATUREVO includ
adaptarea la reglementérile UE. in acest sens,
compania a pregatit o strategie prin care va
ajuta fermierii sa isi creasca intr-un mod sus-
tenabil veniturile din fermd. Mai mult chiar
decat pana acum, NATUREVO va fi prezenta
in teren alaturi de fermieri si va explora im-
preuna cu acestia oportunitatile de crestere.

O alta directie strategica este partici-
parea NATUREVO in cadrul unui proiect
national de constructie a dronelor romanesti
pentru utilizarea lor in agriculturd. impreuna
cu partenerul sau, Carfil SA, Naturevo va
efectua multiple teste pentru a realiza cele
mai eficiente combinatii de produse pentru
tratamente fito-sanitare aplicate cu dronele.

in ceea ce priveste evolutia financiara,
NATUREVO s-a dezvoltat mai rapid decat
piata in sine. Desi anul 2023 a fost unul in
scadere pentru toti jucatorii agricoli si deci

si pentru NATUREVO, anul trecut a fost si
anul care a marcat un proces de consolida-
re a brandului NATUREVO ca lider in solutiile
agricole de calitate. Cei mai importanti factori
care au contribuit la aceste rezultate au fost
reprezentali de adaptabilitatea la conditiile
de piata si eficienta echipei de vanzari.

.Cu o abordare sustenabila si perfor-
mante constante de la an la an, compania
isi doreste sa ramana un partener de incre-
dere pentru fermieri, aducand pe piata solutii
adecvate conditiilor climatice actuale si
sustinand in acelasi timp educatia si dezvol-
tarea acestora, concentrandu-se pe adaptare
Si regenerare si investind in noi produse si
solutii de calitate”, a declarat, in incheiere, dI
loan Enoiu, Fondatorul NATUREVO.

NATUREVO participd intr-un
proiect national de constructie

a dronelor romanesti pentru
utilizarea lor in agricultura
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Productiile mari se planifica din timp
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1 STIMULAREA FERTILIZAREA 3 FEHTILIZAHE
= GERMINATIEI = SOLULUI = FOLIARA
cu Kerafol cu Novatec® Classic cu gama Basfoliar®
+ Rootip Basic + Omya Calciprill
+ Argintevo

Sunati reprezentantul Naturevo din zona dumneavoastra pentru oferta!

Strada Gara Dealul Spirii nr. 2,

Sector 5, Bucuresti NAturevo.ro o @ 0

Tel: +40 21 411.36.56
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