








Comportamentul investitorilor in era digitala
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INVESTMEN

LONG-TERM GROWTH PORTFOLIO

® Stable Growth

Piata financiara a trecut in ultimele
decenii printr-o transformare profunda,
iar digitalizarea a schimbat nu doar instru-
mentele prin care oamenii investesc, ci si
modul in care acestia iau decizii. Daca in
trecut accesul la pietele de capital era aso-
ciatin principal cu investitori profesionisti,
broReri, banci si consultanti financiari, as-
tazi aproape orice persoana cu acces lain-
ternet poate cumpara actiuni, obligatiuni,
fonduri de investitii sau alte active finan- —
ciare direct de pe telefon.
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Total Value: $264,816 (Up 32%)




Comportamentul investitorilor in era digitala

Investitiile au devenit mai
accesibile

Una dintre cele mai importante schim-
bari produse de era digitala este accesibili-
tatea. In trecut, pentru a cumpara actiuni sau
alte instrumente financiare, un investitor tre-
buia sa apeleze de multe ori la un broRer, sa
deschida un cont prin proceduri mai compli-
cate si sa suporte costuri de tranzactionare
mai ridicate. Procesul putea fi descurajant
pentru persoanele care aveau sume mici de
bani sau care nu erau familiarizate cu pietele
financiare.

Platformele digitale au redus semnifi-
cativ aceste bariere. Deschiderea unui cont
de investitii poate fi realizata in multe cazuri
online, iar accesul la pietele internationale
se poate face direct prin intermediul unei
aplicatii. Investitorii pot urmari preturile in
timp real, pot analiza grafice si pot plasa
ordine de cumpdrare sau vanzare fara sa
interactioneze direct cu un intermediar.

Tot mai multi tineri intra pe pietele de capital, iar

Investitiile au devenit parte din conversatia obisnuita
despre economisire si administrarea banilor
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Telefonul mobil,
iInstrument de investitii

Smartphone-ul a schimbat radical relatia
dintre investitor si piat&. in trecut, informatiile
financiare erau consultate prin intermediul
Ziarelor economice, televiziunilor, rapoarte-
lor specializate sau platformelor dedicate.
Astazi, investitorul poate avea in permanenta
acces la portofoliu si la evolutiile pietei.

Aceasta disponibilitate permanenta are
insa doua efecte opuse. Pe de o parte, inves-
titorul este mai bine conectat la ceea ce se
intampla in economie. Pe de alta parte, acce-
sul continuu la preturi poate incuraja reactiile
impulsive.

Un investitor care verifica de zeci de ori
pe zi evolutia portofoliului poate deveni mult
mai sensibil la fluctuatiile de scurta durata. O
scadere temporara a unei actiuni poate ge-
nera anxietate si poate determina o vanzare
prematura, chiar daca fundamentul investitiei
nu s-a modificat.

Septembrie 2026 7

Astfel, tehnologia care ofera mai mult
control poate contribui, paradoxal, la un com-
portament mai putin disciplinat. Investitorul
are permanent posibilitatea de a interveni,
iar aceasta posibilitate poate fi tentanta chiar
si atunci cand nu exista un motiv real pentru
modificarea strategiei.
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Digitalizarea a redus
dramatic timpul dintre
aparitia unei informatii si
reactia pietei

Informatia circula mai
repede

Digitalizarea a redus dramatic timpul
dintre aparitia unei informatii si reactia pietei.
O decizie a unei banci centrale, publicarea
unor rezultate financiare, o schimbare legis-
lativa sau o declaratie a unui lider economic
pot ajunge in cateva secunde la milioane de
investitori.

Aceasta viteza schimba comportamen-
tul participantilor la piata. Investitorii urma-
resc nu doar datele economice, ci si reactiile
celorlalti participanti. intr-un astfel de mediu,
sentimentul pietei poate deveni la fel de im-
portant, pe termen scurt, precum indicatorii
fundamentali.

Problema apare atunci cand viteza
informatiei depaseste capacitatea investito-
rului de a verifica informatia. Retelele socia-
le permit distribuirea rapida a unor zvonuri,
interpretdri sau informatii neverificate. Un
mesaj viral poate influenta perceptia asupra
unei companii inainte ca investitorii sa aiba
timp sa analizeze situatia in profunzime.

De aceea, una dintre competentele
esentiale ale investitorului modern este ca-
pacitatea de a separa informatia relevanta de
zgomotul informational.
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Retelele sociale
influenteaza deciziile
financiare

Retelele sociale au devenit un factor
important in comportamentul investitorilor.
Platformele online permit oamenilor sa dis-
cute despre companii, actiuni si strategii de
investitii, iar opiniile unor utilizatori pot ajun-
ge la milioane de persoane.

S-a format astfel un nou tip de comuni-
tate financiarg, in care investitorii individuali
isi impartasesc experientele si incearca sa
identifice oportunitati. Pentru un investitor
aflat la inceput de drum, aceste comunitati
pot reprezenta o sursa utila de educatie si
idei. In acelasi timp, ele pot amplifica fenome-
nul de comportament de turma.

Atunci cand un activ devine foarte popu-
lar in mediul online, investitorii pot fi tentati
sa il cumpere doar pentru ca vad ca si alti oa-
meni fac acelasi lucru. Motivatia poate fi mai
degraba emotionala decat financiara. Dorinta
de a nu rata o oportunitate, cunoscuta drept
Jfear of missing out”, poate determina intra-
rea pe piata dupa ce pretul a crescut deja
foarte mult.

in astfel de situatii, retelele sociale pot
accelera atat entuziasmul, cat si panica.

Investitorul modern

Digitalizarea a facut tranzactionarea mai
rapida si mai simpl3a, iar acest lucru a influentat
si orizontul de timp al unor investitori. in loc s&
cumpere un activ cu intentia de a-l pastra ani
de zile, unii participanti urmaresc fluctuatiile
Zilnice sau chiar de ordinul minutelor.

Aceasta schimbare nu inseamna ca
investitile pe termen lung au disparut
Fondurile de pensii, fondurile mutuale si
numerosi investitori individuali continua sa
construiasca portofolii cu obiective pe ter-
men lung. Totusi, existenta platformelor de
tranzactionare rapide a facut ca strategiile
speculative sa fie mai usor accesibile.

in plus, notificarile despre modificarea
preturilor pot crea impresia ca fiecare miscare
a pietei trebuie exploatata.

Investitorul poate ajunge

sd confunde activitatea

intensd cu performanta, desi
un numd@r mare de tranzactii nu
garanteaza rezultate mai bune
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Costurile reduse schimba
frecventa tranzactiilor

Scaderea costurilor de tranzactionare a
avut un impact important asupra comporta-
mentului investitorilor. Atunci cand cumpara-
rea si vanzarea activelor devin mai ieftine si
mai simple, creste probabilitatea ca investito-
rii sa tranzactioneze mai frecvent.

Aceasta evolutie poate fi benefica pen-
tru anumite strategii, dar poate deveni proble-
matica pentru investitorii care reactioneaza
excesiv la miscarile pietei. Tranzactionarea
frecventa poate conduce la decizii luate
sub influenta emotiilor si poate transfor-
ma investitiile intr-o activitate apropiata de
speculatie.

in plus, interfetele aplicatiilor sunt conce-
pute pentru a fi rapide si intuitive. Experienta
utilizatorului este importanta, insa simpli-
tatea poate face ca decizii financiare com-
plexe sa para mult mai usoare decat sunt in
realitate.

Educatia financiara
devine mai importanta

Accesul la informatie nu inlocuieste
educatia financiara. Din contrg, intr-un me-
diu in care informatiile sunt foarte nume-
roase, capacitatea de a le interpreta devine
esentiala.

Investitorul modern trebuie sa inteleaga
diferenta dintre o opinie si o analiza, dintre
o fluctuatie temporara si o schimbare fun-
damentala de pret, precum si dintre randa-
ment si risc. Trebuie sa poata evalua surse-
le pe care le urmareste si sa fie constient de
faptul ca succesul afisat de alti investitori pe
retelele sociale nu reflecta neaparat intreaga
lor experienta financiara.

Educatia financiara contribuie si la con-
trolul emotiilor. Un investitor care intelege
volatilitatea este mai putin predispus sa in-
tre in panica atunci cand piata scade si mai
putin tentat sa cumpere impulsiv atunci cand
preturile cresc rapid.

Investitorul modern trebuie sd inteleagd diferenta dintre

0 opinie si 0 analizd, dintre o fluctuatie temporard si o schimbare
fundamentald de pret, precum si dintre randament si risc




JurRNALUPERFACERI

Totul despre afacerile din Roméania

Septembrie 2026

Inteligenta artificiala
schimba analiza
Investitionala

O noua etapa a transformarii digita-
le este reprezentata de inteligenta artificia-
3. Instrumentele bazate pe Al pot procesa
cantitati uriase de informatii, pot identifica
modele si pot ajuta investitorii sa analizeze
companii si piete intr-un timp mult mai scurt.

Pentru investitorii individuali, aces-
te tehnologii pot reduce diferenta de acces
la informatie dintre acestia si participantii
profesionisti. Analiza documentelor financia-
re, interpretarea unor indicatori si monitoriza-
rea stirilor pot fi automatizate intr-o masura
tot mai mare.

Totusi, inteligenta artificiala nu elimina
riscul investitional. Un algoritm poate ana-
liza datele disponibile, dar nu poate garan-
ta evolutia viitoare a unei actiuni sau a unei
economii. In plus, rezultatele generate de in-
strumentele Al depind de calitatea datelor si
a modelelor utilizate.

Inteligenta artificiald

devine mai degraba un
instrument suplimentar pentru
investitor decdt un substitut
pentru judecata financiard

Prin urmare, era digitala a transfor-
mat profund comportamentul investitorilor.
Accesul la pietele financiare este mai simplu,
informatia circula aproape instantaneu, costu-
rile de tranzactionare au scazut, iar instrumen-
tele tehnologice permit flecarui investitor sa isi
administreze portofoliul cu o autonomie mult
mai mare. in acelasi timp, noile oportunitati
vin la pachet cu riscuri noi. Retelele socia-
le pot ampliica comportamentul de turma,
aplicatiile pot incuraja tranzactionarea excesi-
va, iar abundenta informatiilor poate face di-
ficila identificarea celor cu adevarat relevante.
Inteligenta artificiala va transforma in continu-
are modul in care sunt analizate pietele, insa
nu va elimina incertitudinea si riscul.




Nr. 158 | Septembrie 2026 jI,IIINAI_I.IIPEnFAI:EHI

despre afacerile din Roméania





